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				MUDATE A LA RED INMOBILIARIA N°1 DEL MUNDO
Con más de 160 oficinas en Argentina, 4.800 agentes inmobiliarios y más de 50.000 propiedades en cartera, la red RE/MAX es una de las que más crecimiento tiene en el país.
	MAXIMIZÁ TUS INGRESOS
Como integrante de la red inmobiliaria Nro. 1 del país y del mundo podrás generar altos ingresos y así construir un negocio personal de máxima rentabilidad.
	TRABAJÁ EN FORMA AUTÓNOMA
Sumate a RE/MAX Urbana y trabajá de forma autónoma pero sin sentirte solo, manejando tus horarios e ingresos. No es un trabajo en relación de dependencia sino tu propio negocio inmobiliario sin estar solo. Trabajás siempre bajo la guía, contención y supervisión de un corredor matriculado.
	APRENDIZÁJE CONSTANTE
En nuestro centro de capacitación podrás aprender todo lo necesario e incorporar las herramientas indispensables para desempeñarte exitosamente en el rubro inmobiliario.
	NEGOCIOS COMPARTIDOS
Los equipos RE/MAX tienen acceso a los clientes e inmuebles de toda la red RE/MAX y tienen la posibilidad de compartir negocios a nivel local, nacional e internacional. Esta ventaja permite concretar más negocios que en cualquier inmobiliaria tradicional.
	RESPALDO DE UNA MARCA MUNDIAL
Pertenecé a una marca reconocida en el mundo entero, la marca de la Organización de Real Estate más grande del mundo.
	RECONOCIMIENTO
Premios y distinciones a los equipos por su desempeño. 
   Dudas? Visita nuestra sección de Preguntas Frecuentes


			 
				Sumate al equipo RE/MAX URBANA como agente inmobiliario
¡Tu negocio sin estar solo!

				Completá el formulario de la izquierda adjuntando tu CV para ser contactado por nuestro staff.


				VER BROCHURE INFORMATIVO EN PDF
			

		

	

	
		
				PREGUNTAS FRECUENTES

					¿CÓMO SER PARTE DE REMAX?
Debes enviarnos tu CV desde la sección Ser Agente REMAX o a nuestra casilla de Recursos Humanos: rhhh@remax-urbana.com.ar. Luego evaluaremos cada perfil y en caso de avanzar, nos ponemos en contacto para iniciar el proceso de entrevistas de postulantes como agentes inmobiliarios para ser parte de REMAX. No dudes en escribirnos a nuestro mail de RRHH para enviarnos tu consulta. Además, una vez por mes ofrecemos nuestra presentación de negocios "Emprendé con éxito", donde te contamos cómo emprender en el rubro inmobiliario sin estar solo. Para inscribirte y conocer las fechas seguinos en nuestras redes Instagram: @remaxurbana, o bien escribinos a rrhh@remax-urbana.com.ar.
	¿POR QUÉ SER UN AGENTE REMAX? 
 Porque ofrecemos trabajar de la mano de líderes con experiencia en el mercado inmobiliario, con capacitación constante, excelente clima laboral y las mayores comisiones del mercado para quienes emprendan con nosotros. Ser agente REMAX significa ser parte de la red inmobiliaria número 1 de Argentina y del mundo. Emprender en REMAX Urbana significa construir un negocio sin estar solo, pero además en un excelente clima de trabajo que propicia la sinergia del equipo para ayudar a que nuestros clientes puedan cumplir sus sueños.
	¿CUÁNTO GANA UN AGENTE INMOBILIARIO EN REMAX? 
Dependiendo del modelo de negocio que planifique cada agente, generará ingresos al promocionar una cartera de propiedades cuyas operaciones son concluidas con la intervención del martillero. Un agente inmobiliario REMAX gana según su compromiso y dedicación diarios. Para más información, te esperamos en nuestra presentación de negocios "Emprendé con éxito", donde te contamos cómo emprender en el rubro inmobiliario sin estar solo. Para inscribirte y conocer las fechas seguinos en nuestras redes de Instagram: remaxurbana, o bien escribinos a nuestra casilla de Recursos Humanos: rhhh@remax-urbana.com.ar.
	¿QUÉ ES UN AGENTE REMAX?
Un agente REMAX es fundamentalmente, una persona que emprende en el mundo de los Bienes Raíces, de la mano de un equipo consolidado y de un corredor inmobiliario matriculado, y con el respaldo de la marca líder en transacciones inmobiliarias. Los agentes inmobiliarios son autónomos y construyen su propio negocio, percibiendo las comisiones más altas del rubro.
	¿QUÉ DEBO SABER PARA SER AGENTE INMOBILIARIO?
Para ser agente inmobiliario, debes contar con disponibilidad full time. No se requiere experiencia previa en el rubro. Es preferible tener experiencia en ventas, o de lo contrario, buen manejo de las relaciones interpersonales. Y lo más importante, tener muchas ganas de invertir, aprender y emprender en forma independiente en el sector inmobiliario. Te esperamos para contarte más en nuestra presentación de negocios "Emprendé con éxito", donde te contamos cómo iniciarte en el rubro inmobiliario sin estar solo. Para inscribirte y conocer las fechas seguinos en nuestra red de Instagram: @remaxurbana, o bien escribinos a rhhh@remax-urbana.com.ar.
	¿CÓMO VENDER EN REMAX?
Para vender tu inmueble en REMAX, podés contactarnos a través del formulario en nuestra web que está más arriba, o al whatsapp 1159965900. Nos contactaremos contigo para coordinar una visita en la que podrás contarnos cómo podemos ayudarte, y en la misma reunión te contaremos nuestra forma de trabajo. Posteriormente, un integrante del equipo RE/MAX realizará un Estudio Comparativo de Mercado para determinar cuál es el precio adecuado para ofrecer tu casa al mercado. Una vez realizado esto, tu inmueble será ingresado en la red RE/MAX y en los principales portales de venta de propiedades.



				 Todas las operaciones inmobiliarias son objeto de intermediación y conclusión por parte del corredor matriculado de la oficina RE/MAX (MARCELO TRUJILLO CUCICBA 6470 | CMCPDJLM 810).

		

		
			
				RE/MAX Urbana – Corredor responsable Marcelo Trujillo CUCICBA 6470 CMCPDJLM 810 
 
				Tel.: (011) 4901-0060 / 4902-4647 · www.remax-urbana.com.ar 
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				© Remax Urbana En cumplimiento de la leyes provinciales vigentes que regulan el corretaje inmobiliario, Ley Nacional 25.028, Ley 22.802 de Lealtad Comercial, Ley 24.240 de Defensa al Consumidor, las normas del Código Civil y Comercial de la Nación y Constitucionales, los agentes NO ejercen el corretaje inmobiliario. Todas las operaciones inmobiliarias son objeto de intermediación y conclusión por parte del corredor matriculado de la oficina RE/MAX (MARCELO TRUJILLO CUCICBA 6470 | CMCPDJLM 810). Ley 5859 – Art. 4: Para los casos de alquiler de vivienda, el monto máximo de comisión que se le puede requerir a los propietarios será el equivalente al cuatro con quince centésimos por ciento (4,15%) del valor total del respectivo contrato. Ley 2340 – Artículo 10.

				

			

		

	



	
	
	
	
	
    
  